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sOmos?

flexygo ah”ra

AHORA es un fabricante multidisciplinar especializado en la implantacion de sistemas
complejos, con experiencia en el mercado desde 1992. Nuestro objetivo es maximizar
la aportacion de valor en base a ofrecer soluciones completas de amplio alcance y
cuidando al maximo la relacion con el cliente incidiendo en la proteccién,
transparencia y anticipacion de resultados, en un entorno de confianza.

flexygo es una herramienta low-code propia, destinada a la creacién de productos y
soluciones para los clientes, con unos niveles de productividad de un 70% sobre
herramientas de desarrollo tradicionales. Disefiado bajo filosofia DevOps permite hacer
entregas por sprints a los clientes, siempre en base a la prioridad de sus necesidades.

En los Gltimos anos AHORA ha ido incorporando desarrollos con tecnologia flexygo a su
catadlogo de productos. Uno de estos productos es AHORA CRM, la herramienta
definitiva para tu equipo de ventas, disenada para facilitar y acelerar la venta de los
equipos comerciales.
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Objetivo

Gestionar tu pipeline de
oportunidades y agilizar el trabajo de
tu equipo con una vision 360°.

Controlar la gestién comercial de tu
empresa y acceder a toda la
informacion de clientes y leads de
forma facil y sequra.

Tener una vision real del estado de
las oportunidades a medida que
progresan en el proceso de venta, asi
como una precision total de las
previsiones de ventas.



Oportunidades en curso
1.529.952,05 €

() 407 Perdida {3 63 Cualificacion

{3 19 Analisis {3} 84 Presupuesto
2| {3 646 Ganada
£ 10 Caducadas

Sencillo y rapido

Ofrece informacion en
tiempo real del estado del
lead y sus oportunidades.

Con AHORA CRM tienes la
oficina en tu movil.




Modulos

Gestion de
Cuentas

Gestiona tus clientes y contactos con una
vision 3600 de la informacion.

Da de alta y lleva un seguimiento continuo de
tus clientes potenciales, registrando y
planificando en cada uno de ellos la actividad
comercial para que no se te escape nada.

Visualiza en un timeline, de forma sencilla,
toda la actividad realizada, asi como el
estado de cada una de sus oportunidades.
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Modulos

Gestion de
Oportunidades

Acelera la gestion de oportunidades de venta
de los equipos comerciales. Gestiona tu pipeline
de oportunidades y simplifica el trabajo de tu
equipo.

Analiza el estado de tus oportunidades para
obtener una prevision de ventas realista de
cada uno de los integrantes del equipo




Modulos

Gestion y registro
de la planificacion
comercial

Planifica y verifica la actividad de tus comerciales.
Todas las interacciones quedan registradas en una
cronologia bien ordenada que incluye tareas, llamadas,
citas, visitas, correos electrdnicos, reuniones y envio
de documentos.

Al estar toda la actividad comercial planificada y
registrada, es mas facil medir la productividad de las
ventas, gestionar las carteras de clientes
continuamente y mantener el pipeline de las
oportunidades al dia y controlado en todo momento.




Modulos

Gestion de
Presupuestos

Crea y gestiona tus ofertas
asociadas a una oportunidad y
envialas directamente a tus clientes
para su posterior aprobacion con
solo un clic.




Modulos

Imputacion de
Gastos

Gestiona facilmente los partes de gastos
generados por técnicos y comerciales para
su posterior liguidacion y contabilizacion.

Su integracion con AHORA ERP facilita la
posterior contabilizacion y liquidacién de
gastos
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Modulos

Gestion de
Objetivos
Comerciales

Define y controla, mes a mes, los objetivos
de tus comerciales. Bien a nivel individual,
a nivel de equipo o a nivel general.

Gestiona los objetivos por importe
mensual, por nuevas oportunidades, por
volumen de venta, por linea de negocio...




Modulos

Gestion de la
Cartera de
Cobros

Registra la actividad comercial
relacionada con tu cartera de cobros y
lleva el sequimiento exhaustivo de las
reclamaciones realizadas por los
distintos actores del proceso.

Anota los cobros realizados para su
posterior gestion por administracién
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Modulos
Reserva de

recursos
compartidos

Permite ejecutar facilmente las reservas de los
recursos fisicos compartidos de la empresa, ya
sean salas de reuniones, coches, ordenadores,
tablets...

Evita duplicidades a la hora de reservar
espacios, dispositivos y recursos de empresa.

El registro de usuarios de vehiculos, facilita la
identificacién de los empleados ante una
eventual incidencia o sancién.




Modulos

Notificaciones

AHORA CRM te notificard si aparecen
tareas vencidas, pendientes o a punto de
realizar. También te avisara si tienes
presupuestos a punto de caducar.

AHORA CRM te mantendra informado en
todo momento para que nunca pierdas
una oportunidad de venta.
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Modulos
Anadlisis de
datos

Visualiza de forma sencilla la evolucion de
tus ventas mediante los KPI integrados.
Ademas, observa todos los datos en
tiempo real, sin tener que esperar a que tu
equipo te presente los informes. Estara
listo en tu pantalla en cuestién de
segundos.
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Beneficios

Shy
LACT)E

Aumento de la productividad y rentabilidad

Consigue un mayor control de Ila actividad
comercial, tanto a nivel individual como de equipo y
mantén la cartera de clientes activa y gestionada en
todo momento.

Controla cuanto te cuesta tu equipo comercial y
cudntas ventas genera. Registra las ventas por
comercial, por cliente, por linea de negocio, por
producto, etc. y compara con anos anteriores.

Minimiza las tareas administrativas. Puedes enviar
mails y ofertas a los clientes directamente desde
AHORA CRM.

Informacioén en tiempo real y centralizada

Accede a la informacion estés donde estés desde
cualquier dispositivo.

Evita cientos de documentos diferentes y centraliza
la informacion y la comunicaciéon en una Unica
herramienta de facil acceso e implantacién.

Obtén una completa prevision de las ventas de todo
tu equipo comercial, semana a semana y mes a mes.
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Eficiencia y estandarizacion de procesos

Estandarizar procesos sencillos para cada
tarea es la mejor manera de asequrar la
optimizacion del tiempo y la mejor gestion
de los datos.



Ventajas
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Acceso de forma facil y segura

AHORA CRM es intuitivo y cuenta con una
interfaz adecuada para cada usuario.

Accesible mediante conexién a internet.
Olvidate de instalar programas en los puestos de
trabajo y accede directamente desde tu
navegador web.

Usabilidad: Interfaces multidispositivo muy
intuitivas y faciles de utilizar.

Integraciones y personalizaciones

Integrado con AHORA ERP. Puedes tener toda la
informacidén en una Unica base de datos.

También admite integraciones con otros sistemas
ERP para |a obtencibn e incorporacién
automatizada de Informaciéon. Ademas incluye
integraciones con Office 365 y Google Calendars

AHORA CRM estd programado con la plataforma
low code flexygo, por lo que cuenta con una gran
capacidad de configuracién y personalizaciéon bajo
las Gltimas tecnologias web.

Si cuentas con un departamento IT, podras
configurar por completo la aplicaciéon usando los
asistentes de la herramienta con la maxima
seguridad y garantia tecnoldgica y de actualizacién.
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Despliegue y usabilidad

On-premise: 100% personalizable a las
necesidades de los clientes permitiendo Ia
completa integracién con sistemas ya existentes.

Cloud: Estandar en la nube para despreocuparse
de la gestidn y el mantenimiento de los sistemas.

Actualizacion: AHORA CRM vive en constante
crecimiento y en desarrollo continuo de nuevas
funcionalidades. Ofrece actualizaciones sencillas
y automaticas sin preocupaciones para el
usuario.



Mas informacion
www.ahora.es

Contdctanos

EMAIL
Info@ahora.es

TELEFONO
963 021 000


https://www.ahora.es/ahora-crm/

